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CURSOS . 1 - ~=%
CORTOS

MIRAFLORES INICIO DE CLASES

2025 13 DENOVIEMBRE

Vive la mejor experiencia de Moda en CEAM

VISUAL MERCHANDISING

El curso Visual Merchandising aporta arte y diseno al punto de venta. Desempena un importante

papel creativo especialmente en la moda. Brinda herramientas y referentes bdsicos a partir de la
investigacion y el diseno para reforzar la propuesta visual de una marca en el punto de venta y
permite los conocimientos necesarios para implementar un negocio y anadir un valor agregado.

7 BENEFICIOS DE ESTUDIAR EN CEAM

- Certificacion CEAM sin costo adicional.
- La mejor infraestructura del pais para realizar tus proyectos.

- Docentes especializados en el sector.

TEMAS A DESARROLLAR

Sesién 1

- Breve historia y evolucion del escaparate en el tiempo.

Sesion 2

- Diferentes tipos de escaparate y mensaje. Aplicacion.

Sesion 3

- Zonas del escaparate e implementacion prdctica.
- Orden, proporcién y armonia.

- Espacio positivo y negativo.

Sesion 4

- Diferentes técnicas de impacto en la realizacion de un escaparate. Detalles para el armado de

un Maniqui.

Sesién 5

- Conceptos bdsicos y diferentes aplicaciones de color y del sistema de iluminacion en el escaparate.

Sesién 6

- Seleccion de la paleta de color para propuestas y proyectos.

- Psicologia de color.

Sesion 7

- Criterios basicos de Visual Merchandising.
- Pautas bdsicas para la ejecucidon de una campana.

Sesion 8

- Evolucion del concepto Visual Merchandising desde sus inicios hasta la actualidad.

- Importancia y el porqué de su importancia.

Sesiéon 9

- Diferentes elementos de apoyo y soportes grdaficos.
- Herramientas para la elaboracion de un layout exitoso.

Sesion 10

- Zonas en el punto de venta.
- Zonas frias y zonas calientes.

Sesion 11

- Funciones e importancia del store planning.
- Diferenciar y aplicar los 5 sentidos en el visual Merchandising.

Sesion 12

- Presentacion final.

Frecuencia

——
Jueves y viernes
Horario

—g)

07:00 p.m. - 09:00 p.m.

INFORMACION |

13 de noviembre

GENERAL puracién

—
6 semanas
Modalidad
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Presencial
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—g

S/ 660 INVERSION

Pago Unico

*Los costos no incluyen comisiones bancarias

1. Depdsito en cuenta

METODOS . Banco BCP:
DE PAGO - Cta. Cte. 191-9967262-0-12

- Razdén Social: DU CONDOR S.A

Para formar parte de este curso es necesario 2. Transferencia

ve realices el pago de la inscripcion.
“ pag P Scotiabank: 0010108214

e - CCIl: 00902800001010821427
BCP: 191-9967262-0-12

- CCI: 002 191 009967262012 59
Enviar la constancia por - Razdn Social: DU CONDOR S.A

correo o WhatsApp: - RUC: 20377852029
mercedeswong@ceam.edu.pe

B 914974 651 3. Pago Link (Niubiz)

Estas son las formas de pago que tenemos:

- Acepta tarjetas débito y crédito.

Si deposita desde provincia debe considerar adicionalmente la comision por este abono de §/. 8.00 o su equivalente segun informe el banco.

Para mayor informacion:

o 447 4496 | 447 4447 VIVE

O 971 485 995

™M info@ceam.edu.pe C REA

= www.ceam.edu.pe S U E NA
Q Av. Benavides 750, Miraflores
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CONDICIONES _
DELA INSCRIPCION

La inscripcion o matricula es un acto formal y voluntario que acredita la condicion del

estudiante e implica el compromiso de cumplir con los horarios establecidos.

Una vez inscrito/matriculado el estudiante, no habrd cambios ni devoluciones.
Los derechos pagados no son transferibles a ofras personas ni a otros inicios.

La institucion se reserva el derecho de cancelar cualquier programa si no se llega al

qudrum requerido.

En caso desee factura indicarlo al momento de enviar su comprobante de pago
(depdsito, transferencia o pago link).

Cuando se realiza una transferencia diferida tarda en pasar de 2 a 3 dias dependiendo
del banco. Tomar las previsiones del caso. De preferencia realizar una transferencia

inmediata.

El pago lo puede hacer por transferencia, depdsito o por link Niubiz que le permite
pagar con tarjeta de débito o de crédito



